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Umowa na wytacznos¢ vs Umowa otwarta

WYLACZNOSC

OTWARTA

Rejestracja umowy

tylko w JEDNYM biurze nieruchomosci,
wspotpraca z JEDNYM, zaufanym, dobrze
znajacym oferte Posrednikiem
pracujgcym na 100% dla Ciebie.
Oszczednosc czasu i nerwow!

w WIELU réznych biurach, wspétpraca z
wieloma czesto anonimowymi i nie
zawsze dobrze poinformowanymi
Posrednikami, ktorzy z uwagi na mate
szanse na sfinalizowanie umowy maja
matg motywacje do pracy nad oferta.
Wspotpraca taka ograbia z czasu, z
ktérego braku m.in. zdecydowalismy sie
na wspotprace z Posrednikiem

Agent nieruchomosci

Tylko jeden, zaufany, dobrze znajacy
nieruchomos¢. Duze zaangazowanie w
prace - na 100%

Wielu anonimowych posrednikow, nie
zawsze dobrze poinformowanych.
Mniejsze zaangazowanie w prace nad
oferta.

Oferta

Jedna, rzetelna i petna oferta, wysoko
promowana w sieci, z szeroko pojetg
reklamg, widoczna WE WSZYSTKICH
INNYCH BIURACH POSREDNICTWA i
wspotpraca z nimi w zakresie tej oferty
(MLS) = DUZA szansa na sprzedaz!

Kilka ofert o czesto niedoprecyzowanych,
sprzecznych informacjach; wystawione
przez kilka podmiotow = SPADEK
wiarygodnosci oferty na rynku.

Zarzadzanie sprzedazg

Stworzenie MPS (Marketingowego Planu
Sprzedazy). Mozliwos¢ szybkiego
dokonania zmian w ofercie i
dostosowanie jej do aktualnych
warunkdéw rynkowych (np. cena, forma
sprzedazy itp.)

Brak strategii sprzedazy, koniecznos¢
rozmowy z wieloma posrednikami oraz
ryzyko utraty wiarygodnosci oferty

Cena Nieruchomosci

Ustalona rzetelnie na podstawie analizy
rynku i cen transakcyjnych.

Cena albo zawyzona co wydtuza proces
sprzedazy bo niedostosowana do
aktualnej sytuacji na rynku lub cena
zanizona bo ten Posrednik ktory taniej
zaoferuje nieruchomos¢ ma wieksze
szanse na ubiegniecie konkurencji i
otrzymanie wynagrodzenia.

Zapftata za ustuge

Doktadnie okreslona tzn. wiadomo
KOMU, ZA CO i ILE zaptaci Klient= jasna

Zaptata przypadkowemu Posrednikowi
ktéremu ,uda sie” znalez¢ klienta, bez
gwarancji jego kompetencji. Umowy

ING BANK SLASKI

07 10501230 1000 0090 3095 8756

NIP: 645-25-47-214 REGON: 364534700

Strona 1


http://www.drugiepietro.pl/
mailto:kontakt@drugiepietro.pl

oy,

SN\

drugie pigtro

____ biuronieruchomoSei ...~~~

strategia wspdtpracy.

posrednictwa zawarte na réznych
zasadach i réznych warunkach
finansowych.

Bezpieczenstwo transakgcji

Posrednik zna DOKLADNIE stan prawny i

faktyczny nieruchomosci oraz jej historie.

Posrednik czesto nie ma wgladu w petng
dokumentacje nieruchomosci co przy
zawarciu transakcji moze generowac
ktopoty oraz wydtuza czas transakgcji.

Reklama

Réznorodna (prasa, internet, tablice,
banery, ulotki, dni otwarte), z wysoka
czestotliwoscig, widocznal! =
SKUTECZNA. Wiemy ze otrzymamy
wynagrodzenie za swoja prace dlatego
mamy motywacje do zainwestowania i
stworzenia dobrej reklamy!

Standardowa, pobiezna, bez promocji,
gingca w gaszczu innych ofert, czasami nie
ma jej w ogdle= MALO SKUTECZNA.

Monitorowanie sprzedazy

Klient na biezgco jest informowany i
przebiegu transakcji oraz poznaje PELNA
odpowiedz rynku na jego oferte dzieki
czemu wiemy co zrobi¢, jakie dziatania
podjac¢ aby oferta byta jeszcze bardziej
atrakcyjna a jej sprzedaz szybka!
Wspotpraca z jednym biurem daje tez
mozliwos$¢ SZYBKIEGO dokonywania
zmian w ofercie (cena, forma sprzedazy,
dostepnos¢) i dostosowania jej do
aktualnych warunkdéw na rynku.

Klient nie ma mozliwosci wglgdu w
doktadny przebieg transakcji i uzyskuje
TYLKO CZASTKOWE informacje z rynku co
wptywa na matg sSwiadomos¢ oraz
zmniejsza efektywnosc dziatan
marketingowych. Zmiany w utworzonych
ofertach wigzg sie z chaosem i utratg
wiarygodnosci oferty.

W Polsce umowa na wytacznosc poczatkowo wywotuje u klientéw niechec i budzi zastrzezenia. Tak
naprawde jest to NAJKORZYSTNIEJSZA dla Klienta forma wspoétpracy z Posrednikiem!

PODSUMOWANIE

Oczywiscie to wszystko nie znaczy, ze KAZDA umowa typu OTWARTEGO jest wykonywana nie rzetelnie, a KAZDY Posrednik

pracujacy na takiej umowie jest niekompetentny @

NIESTETY z przykroscig zauwazamy taka tendencje.

Dlatego zachecamy Klientdw aby umozliwili nam Posrednikom pracowaé na najwyzszym poziomie, rzetelnie i skutecznie
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